
販路拡大
の

チャンス！

スーパーマーケットトレードショー2024への
出展を支援します。

会場となる幕張メッセ正面玄関

裏面の「商品開発セミナー」と「販路開拓セミナー」
を受講した事業者のうち、地域資源を活用し、特色
ある飲食料品などを製造または販売する市内の小
規模事業者※（６事業者限定）を対象に「スーパー
マーケットトレードショー2024」への出展支援（出
展料等無料）を行います。出展支援を希望される方
は８月31日（木）までにお申込ください。応募者多
数の場合は審査を経て決定します。

会　期　2024年2月14日(水)~16日(金) 
　　　　10:00～17:00 ※最終日は16：00まで
会　場　幕張メッセ（千葉県）
※スーパーマーケットを中心とする食品流通業界に最新情報を発信する
商談展示会。全国の小売業をはじめ、卸・商社、中食、外食などから
多数のバイヤーが来場します。

※詳しくはホームページ（https://www.smts.jp/jp/index.html）を
ご覧ください。

●常時使用する従業員が５人以下の
　商業・（宿泊業・娯楽業除く）サービス業
●常時使用する従業員が20人以下の
　サービス業（宿泊業・娯楽業）、製造業その他

「常時使用する従業員」は労働基準法第20条に該当
する方となりますのでご確認ください。
https://elaws.e-gov.go.jp/document?lawid=322AC0
000000049

小規模事業者
※

出展支援者対象の個別相談会
商談会の効果を最大限とする為、出展者向けに
個別相談会を開催します。

出展支援
申込方法

※開始時間は調整 ※相談時間は60分程度
令和５年12月11日㈪又は12日㈫
小浜商工会議所 ２階 小会議室
essentia 代表 菊 池 亮 太 氏（中小企業診断士）

小浜商工会議所　中小企業相談所　電話：0770-52-1040

イメージ画像イメージ画像イメージ画像

所定の申込用紙に必要事項を記入して
小浜商工会議所へご提出ください。
※申込用紙は当所HPよりダウンロードしてください。



令和５年度伴走型小規模事業者支援推進事業

売れる商品開発
　＆ 販路開拓セミナー
北陸新幹線金沢～敦賀間の開業が目前に迫っています。
観光客をはじめ人々の入込数が増加すると想定される中、売上を伸ばすビッグチャンスです。
元バイヤーの菊池亮太氏を講師に迎え、「本当に売れる商品」や「販路開拓の手法」について分かりやすくお伝えいた
します。皆様ぜひご参加ください。

【essentia】

（中小企業診断士）代表菊 地 亮 太 氏
　東京都出身、早稲田大学卒業。三越・成城石
井にて、店舗販売・バイヤーとしての業務に従事
した後、 平成２３年中小企業診断士として独立。
大手流通業での経験と行動分析学や行動経済学
を活用して、売れる仕組みを構築するコンサルティ
ングを実施。 

　経営理念や事業コンセプトを明確にし、それをお客様に伝えるための
マーケティング活動や、社内に 浸透させる組織力向上の取り組み、心
理学を活用した BtoCマーケティング・組織マネジメントを中心 とした経営
相談を行っている。
●中小企業診断士、１級販売士、（財）日本生産性本部認定経営コン
サルタント、農商工連携登録専門家 他
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02「バイヤーが伝授！
売れる商品（土産品等）開発の秘訣」
・「魅せる」商品とは？
・商品のファンの育て方
・需要動向（市場動向、消費者ニーズ等）をと
らえる
・価値訴求の行い方（キャッチコピーをつくる
コツ等）
・ワークショップ（商品の特徴は？ターゲットを
決めよう！項目毎の工夫と改善点の洗い出し）

essentia 代表 菊池亮太氏（中小企業診断士）講師
小浜商工会議所　３階　大ホール場所

１４：００～１６：００令和５年10月２日㈪日時

「自慢の商品（土産品等）を売り込む！
商談会等を活用した販路開拓の秘訣」
・自社の現状把握とバイヤーを知る
・新規開拓、販路開拓のための売り方とは？
・商談準備、商談中、商談後に必要な対応とは？

essentia 代表 菊池亮太氏（中小企業診断士）講師
小浜商工会議所　３階　大ホール場所

１４：００～１６：００令和５年11月7日㈫日時

TEL. 0770-52-1040

FAX. 0770-53-3567

中小企業相談所小浜商工会議所

事業所名

商品開発セミナー（10/2）
受 講 者 名

販路開拓セミナー（11/7）
受 講 者 名

住　　所 連絡先
ＴＥＬ

オンライン（右ＱＲコード）で申込。
または下の参加申込書を FAXにて
お申込ください。


